
Blanche Conseil Immobilier 

Offre  

Agent Commercial - Négociateur 

 

La Cabinet BCI  

Jeune Cabinet Full service de conseil en immobilier, recherche un Agent commercial 
pour le placement de ses produits, la prospection de nouveaux clients, l’analyse de 
marché et le développement du pôle Agence du cabinet. 

Vous serez assisté dans vos transactions et vos relations clients par notre équipe 
d’experts juridiques et financiers afin d’ajouter une forte plus value aux opérations 
immobilières et une rigueur source de confiance des clients. Vous ne vendez pas juste 
un bien immobilier, vous vendez la qualité et le service qui vont avec.  

A chaque étape, nous serons à vos côtés pour que chaque opération soit une réussite.  

Ambiance jeune, dynamique, ambitieuse et motivante garantie.  

Missions  

-­‐ Développement	
  du	
  Pôle	
  Agence	
  du	
  Cabinet	
  ;	
  
-­‐ Analyse	
  de	
  marché	
  et	
  de	
  la	
  concurrence	
  ;	
  	
  
-­‐ Prospection	
  clientèle	
  en	
  transaction	
  gestion	
  et	
  prise	
  de	
  rendez-­‐vous	
  ;	
  	
  
-­‐ Visites	
  et	
  accompagnement	
  client	
  jusqu’à	
  la	
  signature	
  ;	
  
-­‐ Négociation	
  ;	
  
-­‐ Prises	
  de	
  mandats	
  ;	
  
-­‐ Transaction	
  et	
  Gestion	
  de	
  biens	
  immobiliers	
  ;	
  
-­‐ Réalisation	
  du	
  plan	
  d’actions	
  marketing	
  ;	
  
-­‐ Création	
  et	
  gestion	
  du	
  portefeuille	
  clients	
  ;	
  
-­‐ Suivi	
  des	
  demandes	
  clients	
  ;	
  
-­‐ Missions	
  évolutives	
  en	
  fonction	
  du	
  profil	
  ;	
  
-­‐ Mise	
  en	
  place	
  de	
  nouveaux	
  partenariats	
  ;	
  
-­‐ Mise	
  en	
  place	
  d’un	
  plan	
  de	
  communication	
  ;	
  
-­‐ Suivi	
  client.	
  

Profil	
  	
  

-­‐ Bac	
  +2	
  à	
  Bac+5	
  
-­‐ Expérience	
  minimum	
  1	
  an	
  ;	
  
-­‐ Maîtrise	
  du	
  Pack	
  Office	
  ;	
  
-­‐ Notions	
  de	
  droit	
  immobilier	
  vivement	
  appréciées	
  ;	
  
-­‐ Bonne	
  maîtrise	
  de	
  l’anglais.	
  Autres	
  langues	
  bienvenues.	
  	
  



Blanche Conseil Immobilier 

Appétence	
   à	
   la	
   performance	
   commerciale,	
   dynamisme,	
   persévérance,	
  	
  
autonomie,	
   sens	
   de	
   l’initiative,	
   des	
   responsabilités,	
   polyvalence	
   et	
   flexibilité	
  
seront	
  vos	
  atouts	
  pour	
  vous	
  épanouir	
  au	
  sein	
  de	
  notre	
  Cabinet.	
  	
  

De	
  même,	
  votre	
  aisance	
   relationnelle	
  et	
   assurance	
  au	
   téléphone,	
  votre	
   rigueur,	
  
enthousiasme	
  et	
  curiosité	
  vous	
  permettront	
  de	
  performer	
  dans	
  l’environnement	
  
intellectuel	
  riche	
  et	
  varié	
  du	
  cabinet.	
  

Conditions	
  &	
  Rémunérations	
  

Statut	
  :	
   Auto	
   entrepreneur	
   ou	
   Micro	
   entreprise,	
   selon	
   votre	
   choix,	
   nous	
   vous	
  
accompagnerons	
  pour	
  toutes	
  vos	
  démarches.	
  

Bureau	
  situé	
  dans	
  le	
  16e	
  arrondissement	
  de	
  Paris.	
  	
  

Zone	
  :	
  A	
  définir	
  avec	
  le	
  candidat	
  ;	
  

Rémunération	
  :	
  selon	
  profil	
  +	
  Bonus	
  

Candidature	
  :	
  CV	
  et	
  lettre	
  de	
  motivation	
  

Contact : talent@blancheconseil.com 

Votre contact : M. Bettan Demaret 

 


